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Resumo:

Na era do “Made in the World” o valor bruto das exportagdes que atravessa a fronteira nacional € uma
medida cada vez mais imperfeita do rendimento doméstico envolvido, comprometendo, por isso, a leitura
de todos os indicadores de comércio externo derivados. A literatura econémica tem feito grandes
progressos para desenvolver um quadro de referéncia metodolégico que isole devidamente o papel de cada
pais no contexto das Cadeias de Valor Globais (CVGs) e sao ja varios os projetos que, capitalizando estes
contributos tedricos, procederam a construcéo de bases de dados multi-pais a partir de matrizes input-
output globais harmonizadas que identificam os recursos e empregos da produgdo na economia, com
desagregacdo por setores de bens e servicos e paises parceiros. Este trabalho utiliza a informag&o de
comeércio internacional em valor acrescentado, recentemente compilada pela OCDE-OMC, para (i) analisar
a dinamica da especializagdo produtiva portuguesa, no contexto das CVGs, com base no tradicional Indice
de Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) de Balassa, considerando para efeitos de calculo trés tipos
de fluxos no periodo 1995-2011 e (ii) discutir a validade da teoria classica e neoclassica das vantagens
comparativas no contexto das CVGs. Os dados confirmam que a utilizacdo das estatisticas em valor
acrescentado nacional é de facto muito relevante do ponto de vista da avaliagdo das capacidades com que
Portugal se apresenta nas Cadeias de Valor Globais e sugerem que a estrutura setorial das vantagens
comparativas reveladas para Portugal, no contexto das CVGs, obedece a teoria classica e neoclassica do

comeércio internacional.
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Abstract:

As “Made in the World” increasingly shapes international trade today, gross exports trade data becomes a
more imperfect measure of the domestic income involved, compromising the interpretation of every external
trade indicator that uses this information. Against this background, economic literature has made great
progress to develop a conceptual framework that properly isolates the role of each country in the context of
Global Value Chains (GVCs). Building on these valuable theoretic contributions, there are currently several
ongoing projects that provide comprehensive multi-country databases derived from input-output global
harmonized tables that allow to identify the supply and use system of domestic production, decomposing by
sector and partner country. This work uses the recently released OECD-WTO information on trade in value-
added to (i) analyze the dynamics of Portuguese trade specialization in the context of GVCs, based on the
traditional Balassa-Index of Revealed Comparative Advantage (RCA), computed with three different types
of flows, throughout the period 1995-2011 and (ii) investigate whether the standard theories of comparative
advantage are still valid under an international value chain perspective. Data confirms the relevance of using
trade in value added data to accurately size the capabilities with which Portugal presents itself in the context
of GVCs and suggests that Portugal’s comparative advantage structure comply with classical and
neoclassical theory of international trade.

JEL Classification: F12, F60, C33

Keywords: Portugal, Trade in Value Added, Revealed Comparative Advantage (RCA), International
Specialization, Panel Data, LSDV.
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1. Introducéo

Na atual l6gica de organizagdo da producdo mundial, os bens e servicos sao o resultado da combinacéo
de recursos e capacidades de cada um dos varios paises que participam nas cadeias de valor globais
(CVGs). Mas a crescente complexidade e intensidade da fragmentacao internacional da produgéo distorce
cada vez mais a interpretacdo das estatisticas tradicionais de comércio internacional e os indicadores de
comércio externo que as utilizam, pois ignoram a origem do valor acrescentado incorporado nas
exportacBes nacionais assumindo incorretamente que as exportagdes sdo, na sua totalidade, rendimento
do pais (veja-se, por exemplo, Timmer et al., 2013). A literatura econémica (veja-se, por exemplo, Hummels
et al.,, 1998; Johnson e Noguera, 2012 e Koopman et al.,, 2012) tem feito grandes progressos para
desenvolver um quadro de referéncia metodolégico que isole devidamente o papel de cada pais no contexto
das CVGs. Capitalizando estes contributos tedricos, a OCDE-OMC tem vindo a desenvolver esforcos no
sentido de construir uma base de dados multi-pais para medir o comércio internacional em valor
acrescentado, a partir de um sistema de matrizes input-output globais harmonizadas, com desagregacao
por setores de bens e servicos e paises parceiros.

O principal contributo deste trabalho é utilizar esta informac&o para analisar a dindmica da especializagao
internacional portuguesa, no contexto das CVGs, no periodo 1995-2011, com base no tradicional indice de
Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) de Balassa, considerando para o efeito, fluxos em valor bruto
e em valor acrescentado nacional. O objetivo é expor a discrepancia entre estatisticas convencionais e
estatisticas em valor acrescentado nacional e gerar novos entendimentos sobre os setores com os quais
Portugal se apresenta com maior capacidade competitiva nestas redes.

Para além da introducdo, o trabalho encontra-se estruturado em 5 secg¢des da seguinte forma. Na sec¢éo
2 faz-se uma breve reviséo da literatura das principais teorias do comeércio internacional e da forma como
estas evoluiram para explicar e prever as transforma¢des na configuragdo do comércio internacional,
terminando com a exposicdo da logica racional da andlise que se segue. Na sec¢do 3 descreve-se a
metodologia adotada. Na seccéo 4.1 procede-se ao célculo do IVCR de Portugal com base em trés tipos
de fluxos por setores de atividade, para o periodo 1995-2011, e analisam-se o0s resultados. Na secc¢éo 4.2
discute-se a validade da teoria classica e neoclassica das vantagens comparativas no contexto das CVGs
e a secgdo 5 conclui este trabalho.

2. Revisao de Literatura

A teoria das vantagens comparativas constitui um forte argumento a favor da abertura dos mercados
internacionais. De acordo com esta teoria, cada pais tende a especializar-se na produgéo e exportacédo de
bens em que é relativamente mais eficiente, isto é, nos bens em que detém vantagem comparativa.

Existem duas grandes doutrinas na teoria das vantagens comparativas®. A teoria classica de David Ricardo
(1817) e ateoria neoclassica de Heckscher-Ohlin (1933), também conhecida por teoria de Heckscher-Ohlin-
Samuelson (HOS). De acordo com David Ricardo, as vantagens comparativas resultam das diferencas

4 Nao é ambito do nosso estudo fazer uma exposicéo exaustiva da teoria do comércio internacional. Para mais detalhes sobre esta matéria,
veja-se, por exemplo, Duarte (1997).
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observadas na produtividade do fator trabalho entre os vérios paises, decorrente de diferentes tecnologias.
Como tal, o pais deve especializar-se e exportar 0os bens em que a produtividade do fator trabalho é
relativamente maior. Por seu turno, a teoria de HOS, assume que existem dois fatores produtivos — a méo-
de-obra e o capital — e que as vantagens comparativas resultam das diferencas entre paises observadas
nas dotacdes de cada um destes fatores. Neste sentido, o pais deve especializar-se e exportar os bens que
incorporam de forma mais intensiva os fatores produtivos de que dispbe, relativamente, em maior

abundancia e, portanto, relativamente mais baratos.

Apesar das diferencas significativas entre as duas teorias, ambas S0 consensuais na sua esséncia: a
especializacdo é determinada com base na comparacao dos precos relativos dos produtos em economia
fechada. Como os precos relativos em autarcia ndo sao observaveis, Balassa (1965) introduziu o conceito
de vantagem comparativa revelada para superar esta limitacdo fundamental, argumentando que o comércio
externo revela, ex-post, os setores em que cada pais possui vantagem comparativa. Assim sendo, com
base no pressuposto que o padrdo de comércio internacional de um pais reflete a sua eficiéncia produtiva
interna relativa, o indice de Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) de Balassa (1965) utiliza dados
observados, ex-post ao comércio internacional, para medir a intensidade de especializagdo setorial de um
determinado pais no contexto do comércio internacional, sinalizando os setores com vantagem
comparativa. Serdo estes 0s setores nacionais que apresentam maior capacidade competitiva nos
mercados internacionais.

Diz-se que o pais j tem vantagem comparativa revelada na exportacéo do setor i, se a importancia relativa
desse setor nas suas exportacdes totais para o mundo (X;;/X;) for superior aimportancia relativa do mesmo
setor para a média mundial (X;,/X,,). Nesse caso, o indice ser& superior & unidade, sendo a vantagem
comparativa tanto maior quanto maior for o racio. Quando o indice € inferior a unidade o pais tem menor
especializacao relativa no setor do que o resto do mundo. Em suma temos:

IVCR1, = (X;/ X)) / (Xi,/ Xw) @

Uma das grandes criticas as teorias classica e neoclassica do comércio internacional é que consideram
rendimentos constantes & escala e concorréncia perfeita entre os mercados. Sdo apenas as diferencas
fatoriais, de tecnologia e de recursos naturais, que implicam diferentes precos relativos e, portanto,
diferentes estruturas produtivas. Neste contexto, 0s paises especializam-se em diferentes setores ou

industrias® (comércio inter-industrial) e o comércio internacional existe para se substituir a livre circulacéo

internacional de fatores, sendo os ganhos das trocas comerciais tanto maiores quanto maior for a diferenca
na estrutura produtiva observada entre os paises. Uma das consequéncias diretas deste quadro tedrico é
gue o comércio intra-industrial é rejeitado. Assim sendo, ambas as teorias se mostram inconsistentes para
explicar a reconfiguragdo do comércio internacional precisamente associada ao despertar do comércio
intra-industrial.

De facto, uma estrutura produtiva dispersa nao existe na atual geografia econdmica. Alias, as estatisticas
indicam que as trocas comerciais sdo mais intensas precisamente entre paises industrializados, isto &, entre

5 Nao é ambito do nosso estudo discutir a distingdo entre os dois conceitos. Doravante assumimos que Sa0 precisamente iguais e
adotamos a terminologia comércio intra (inter) industrial para nos referirmos ao comércio intra (inter) setores.
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paises com dotacOes de fatores semelhantes. Grubel (1967) comprovou empiricamente 0 aumento do
comeércio entre os paises membros da entdo Comunidade Econdémica Europeia (CEE) no periodo 1955-
1963, associado sobretudo a trocas de produtos pertencentes a mesma industria, como consequéncia de

uma maior integracédo econémica destes mercados.

Neste contexto, o tradicional IVCR de Balassa deixa de ser um verdadeiro indice de vantagens
comparativas, uma vez que utiliza apenas as exportacdes e ndo as exportacdes liquidas (Bowen, 1983).
Dada a importancia do comércio intra-industrial, a variavel correta para definir a vantagem comparativa séo

as exportacgoes liquidas.

A nova teoria do comércio internacional trouxe varios contributos para melhor compreender as causas da
especializacdo e do comércio externo a luz da nova realidade internacional. De acordo com esta teoria, 0
comeércio inter-industrial € determinado pelas vantagens comparativas (associadas a diferencas de
tecnologia - modelo de Ricardo - ou a diferencas nas dotacdes relativas de fatores - modelo HOS) e o
comércio intra-industrial & determinado por economias de escala, concorréncia imperfeita e diferenciacéo
de produtos (veja-se, por exemplo, Krugman, 1979; Lancaster, 1980; Helpman, 1981; Eaton e Kierzkowski,

1984 e Helpman e Krugman, 1985).

Para captar o comércio intra-industrial, a literatura empirica sugere uma abordagem baseada na intensidade
de sobreposicao do comércio para cada industria. Grubel e Lloyd (1975) propuseram o que viria a tornar-
se o indicador mais popular de comércio intra-industrial, definindo o nivel de comércio intra-industrial do
pais j como a diferenca entre a balanga comercial do setor i e 0 comércio total desse setor:

IVCR2 . — Xy + My) — |X;, — M| " 1X;;, — M|
i = X, + M,) T, M) 2)

Varios foram os estudos empiricos que se seguiram, com adaptacdes do tradicional indice de Grubel e
Loyd. Destacam-se principalmente os contributos para distinguir e medir as possiveis formas de comércio
intra-industrial (1IT), nomeadamente, comércio horizontal (HIIT) e vertical (VIIT) (veja-se, por exemplo,
Greenaway et al., 1994 e 1995).

Conforme explica Amador e Cabral (2009a), o HIIT corresponde as trocas internacionais de produtos
homogéneos em termos de qualidade, custo e tecnologia empregue na sua producdo. Este tipo de
comércio, que acontece normalmente entre paises com dotacdes de fatores semelhantes, é determinado
pelas diferentes variedades de consumidores e preferéncias e permite a exploracdo de economias de
escala. Por sua vez, o VIIT corresponde as trocas internacionais de produtos com diferenciacdo em termos
de qualidade, custo e tecnologia empregue na sua producéo. Este tipo de comércio estd normalmente
associado a diferencas fatoriais. A maioria dos autores, utilizando modelos do tipo HOS-Ricardo, reconhece
que o comércio vertical possa ser determinado pela teoria das vantagens comparativas (veja-se, por
exemplo, Greenaway e Milner, 1986; Greenaway et al., 1994 e 1995; Tharakan e Kerstens, 1995; Blanes e
Martin, 2000). Assim sendo, os paises especializar-se-40 em produtos intensivos no fator produtivo de que

disp6em em maior abundancia, seja mao-de-obra pouco qualificada, qualificada ou capital.
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Nas Udltimas décadas, a redugdo dos custos de transporte e comunica¢do, as importantes inovagdes
tecnoldgicas e a eliminac&o de barreiras tarifarias e ndo tarifarias levaram o processo de globalizagdo a um
patamar sem precedentes, tendo favorecido a crescente decomposigdo do processo produtivo em multiplas
etapas realizadas separadamente em diversos paises, numa espécie de rede global, as chamadas Cadeias
de Valor Globais (CVGSs).

A “fragmentagao internacional” (Jones e Kierzkowski, 1990 e 2001), potenciada pelas economias de escala
(Jones e Kierzkowski, 2004), permite que as multinacionais dispersem geograficamente a sua producéo de
forma a absorverem as vantagens especificas de cada regido. Por um lado, tornam-se mais eficientes em
termos de custos, o que reforca e amplifica 0 argumento das vantagens comparativas de Ricardo (Arndt e
Kierzkowski, 2001). Por outro lado, se cada etapa da producdo utilizar diferentes intensidades fatoriais, o
argumento de HOS é também, ele proprio, corroborado.

Um dos efeitos diretos do alargamento e refor¢co das CVGs é o aprofundamento das relagdes comerciais
entre os paises que participam nestas redes, associadas sobretudo a inputs intermédios que circulam como
parte de complexas cadeias de producdo (Amador e Stehrer, 2014). O comércio de inputs intermédios,
associados a diferentes etapas da producéo verticalmente integrada, é classificado como comércio intra-
industrial vertical. Contudo, a proporcéo de inputs intermédios que atravessa as fronteiras para produzir
outros bens de exportagdo é agora de tal forma intensa, os contributos geograficos e setoriais sdo de tal
forma diversos e as relagdes comerciais séo de tal forma complexas que, a luz desta nova realidade, os
tradicionais indices de comércio intra-industrial perdem eficiéncia.

Na era do “Made in the World”, torna-se, pois, relevante avaliar com precisdo a participacdo de cada
economia ao longo das CVGs e interpretar corretamente a sua participagdo no comércio internacional.

Reconhecendo esta necessidade, varias foram as iniciativas para desenvolver metodologias adequadas. A
forma mais direta de compreender este fendmeno seria a partir da compilacéo de microdados ao nivel da
empresa (veja-se trabalhos de Borga e Zeile, 2004; Hanson et al., 2005; Kimura e Ando, 2005). No entanto,
é consensual o grau de dificuldade na obtencdo deste tipo de informag¢do. Como tal, a alternativa mais
sélida é estimar o comércio internacional em valor acrescentado. O ponto de partida € que em cada etapa
destas redes de producdo internacionais se acrescenta valor e que esse valor acrescentado se desloca
entre paises ao longo da cadeia, sendo combinado com valor acrescentado de vérias origens. Neste
contexto, é possivel decompor o valor bruto das exporta¢des de um pais em valor acrescentado nacional e
valor acrescentado externo, consoante o rendimento dos fatores seja gerado interna ou externamente. Para
isso recorre-se a um modelo de andlise com matrizes de input-output, também conhecido como modelo de
Leontief que assenta fundamentalmente na ideia de que a produc¢é@o de uma industria deriva da utilizagdo
de fatores de producdo (inputs) da sua propria producdo e da produgéo de outras indUstrias, sejam estas
industrias domésticas ou néo.

Hummels et al. (1998), introduzem a primeira medida de especializagdo vertical, posteriormente
desenvolvida em Hummels et al. (2001), para quantificar as ligagdes verticais do comércio internacional de
dez paises da OCDE e de quatro economias de mercado emergentes. Os autores concluiram que em 1990
a proporcao de inputs importados incorporada nas exportacdes correspondia a mais de 21% das
exportacdes destes paises.
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Johnson e Noguera (2012) formalizam um conceito de exportacdes de valor acrescentado, concluindo que
para uma amostra de 87 paises (incluindo Portugal), as exportacdes de valor acrescentado, para o pais

que se encontra na mediana, é de aproximadamente 70% do total das exportagdes, em 2004.

Como ambas sdo medidas isoladas ndo descrevem devidamente o fenémeno das CVGs. Neste sentido,
Koopman et al. (2012) fornecem o primeiro quadro de referéncia metodolégico integrado que permite
decompor o valor bruto das exportacdes, em termos bilaterais, na soma de varias componentes, incluindo

as medidas supracitadas, quantificando os efeitos de dupla contagem.

A literatura econémica tem vindo a fazer grandes progressos para desenvolver um quadro conceptual
abrangente que isole o papel de cada pais no contexto das CVGs, utilizando para o efeito matrizes input-
output globais que identifiquem os recursos e empregos da producdo na economia, desagregadas por
setores e paises parceiros (Amador e Stehrer, 2014).

O projeto intitulado “World Input-Output Database (WIOD)”, financiado pela Unido Europeia, e
implementado por um grupo de investigadores da universidade de Groningen, capitalizou estes contributos
tedricos para desenvolver uma série temporal global de matrizes de input-output nacionais harmonizadas,
com elevada cobertura geografica e setorial. Por sua vez, a OCDE-OMC, beneficiando desta e de outras
iniciativas relacionadas, também tem vindo a desenvolver esforgos no sentido de construir uma base de
dados para medir o comércio internacional em valor acrescentado, melhorando a cobertura geogréfica e
temporal.

A literatura econémica reconhece a superioridade desta métrica, relativamente as estatisticas
convencionais, para efeitos de avaliagdo de desempenho das contas externas e de determinac¢éo da
competitividade internacional de um pais.

Koopman et al. (2012) defendem que o problema do efeito de multipla contagem de valor acrescentado
associado as estatisticas convencionais do comércio internacional distorce a interpreta¢éo do IVCR e, como
tal, sugerem que o mesmo deve ser calculado utilizando estatisticas em valor acrescentado nacional. A
titulo de exemplo, os autores comparam os resultados do IVCR nas duas versdes para alguns setores da
indastria transformadora, utilizando dados do WIOD, e concluem que um pais pode ter vantagem
comparativa revelada num determinado setor quando se considera o valor bruto das exportacdes para o
calculo do indice e ter desvantagem comparativa revelada nesse mesmo setor quando se considera o valor
acrescentado nacional. Timmer et al. (2013) também alertam para o facto de o valor bruto das exportacdes
sobrestimar a competitividade externa dos paises fortemente dependentes de inputs intermédios
importados, como é o caso das pequenas economias abertas. Como tal, introduzem um novo conceito a
gue chamam “GVC income”, definido como o valor acrescentado gerado em territério nacional, pelas
atividades direta ou indiretamente envolvidas no processo de produc¢édo de unidades de consumo final, no
ambito das cadeias de valor globais. Com base nesse conceito introduzem também um novo indicador de
competitividade® em que basicamente recalculam o tradicional indice de Balassa utilizando, para o efeito,
estatisticas do valor acrescentado nacional incorporado na procura final externa e doméstica (via conteido
doméstico reimportado) desvendando o setor de proveniéncia desse valor. A luz desta informagéo, os
autores concluem que podem mesmo ser visiveis alteragdes significativas no padrao de especializagdo de
um pais.

6 Definida pelos autores como a capacidade de realizar atividades expostas a concorréncia internacional.
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O aumento da participagdo de um pais nas CVGs aumenta a discrepancia entre as estatisticas
convencionais e as estatisticas em valor acrescentado nacional. A literatura econémica é consensual em
reconhecer a necessidade de considerar o comércio internacional em valor acrescentado para efeitos de
determinacdo do padrdo de especializacdo internacional de uma economia. A riqueza da informacéo
recentemente compilada por agéncias estatisticas internacionais € uma janela de oportunidade para o fazer.

No caso especifico de Portugal, varios foram os estudos que utilizaram o tradicional IVCR para concluir
sobre as vantagens comparativas reveladas e o padrdo de especializagdo Portugués no contexto
internacional (veja-se, por exemplo, Amador et al., 2007; Amador e Cabral, 2009b; Oelgemdller, 2012; Le&do
e Nogueira, 2014). Varios foram também os estudos que reconheceram o impacto distorcivo da crescente
fragmentacéo internacional da producdo na leitura de indicadores derivados de estatisticas convencionais
e que utilizaram medidas de especializacdo de comércio intra-industrial (veja-se, por exemplo, Faustino,
2003; Amador e Cabral, 2009a). Alguns autores utilizaram especificamente medidas de especializacado
vertical (veja-se, por exemplo, Amador e Cabral, 2008). Contudo, até a data, nenhum estudo apresentou,
para setores de bens e servigos da economia portuguesa, o calculo das vantagens comparativas reveladas
considerando o comércio internacional em valor acrescentado nacional. E exatamente isso que nos

propomos fazer nas secgdes seguintes deste trabalho.

3. Dados e Metodologia

Este trabalho utiliza a informagéo mais recente da base de dados conjunta OCDE-OMC (Trade in Value
Added - TiVA) que, por sua vez, combina matrizes de input-output globais e dados de comércio bilateral,
por mercado e por setor de bens e servicos da classifica¢éo ISIC (rev. 3), para estudar o processo de
criacdo de valor no dmbito das redes internacionais de produgdo’. A base de dados cobre o periodo
compreendido entre 1995 e 20118 e é reconhecidamente o projeto mais ambicioso de determinagdo do
comércio em termos de valor acrescentado (a pregos base) para paises da OCDE e alguns paises em
desenvolvimento.

Com base nesta informacdao, € relevante aplicar o tradicional indicador de vantagem comparativa revelada
e analisar a dindmica do padréo de especializa¢cdo do comércio internacional portugués, no contexto da sua
participacdo nas CVGs para perceber se de facto existem diferencas significativas no perfil portugués
guando se consideram estatisticas em valor acrescentado nacional em vez das tradicionais estatisticas de
comércio internacional.

Nesta fase torna-se essencial abordar alguns conceitos, nomeadamente, valor bruto das exportacdes,
contetido doméstico incorporado nas exportacdes, origem setorial do contetdo doméstico incorporado nas
exportagdes, conteido doméstico incorporado na procura final externa e exportacbes de valor
acrescentado.

Nao é ambito deste trabalho fazer qualquer exposi¢éo das formulas matematicas de suporte a construcéo dos indicadores da base de
dados. Para detalhes sobre a descri¢éo metodoldgica, veja-se, por exemplo, o] documento:
http://www.oecd.org/sti/ind/tiva/TIVA_2016_Definitions.pdf.

8 Devido a complexidade metodoldgica de construcéo, compilagdo e harmonizagéo da informagéo de base utilizada para os diferentes

paises, esta iniciativa apresenta um desfasamento temporal significativo relativamente as fontes primarias de informagéo, como, por
exemplo, as contas nacionais ou as estatisticas de comércio internacional.


http://www.oecd.org/sti/ind/tiva/TIVA_2016_Definitions.pdf

Gabinete de Estratégia e Estudos

O primeiro conceito, valor bruto das exportacdes, corresponde & métrica convencional das exportacoes de
um pais, que considera, para o efeito, o valor bruto que atravessa a fronteira nacional. Neste contexto,
existem dois problemas. O primeiro, prende-se com um efeito de mdultipla contagem, uma vez que as
estatisticas convencionais registam os inputs intermédios sempre que os mesmos atravessam a fronteira.
O segundo, é que ignoram a origem do valor acrescentado incorporado no valor bruto das exportacdes. O
valor bruto das exportacdes de um pais decompde-se em valor acrescentado nacional® (ou contetdo
doméstico) e valor acrescentado externo, consoante o rendimento dos fatores seja gerado interna ou
externamente. Naturalmente, esta decomposi¢ao inclui em cada parte uma porcdo de dupla contagem.
Interessa-nos, portanto, conseguir isolar cada uma destas componentes e considerar apenas o valor

acrescentado nacional.

O valor acrescentado nacional (ou contetido doméstico) incorporado nas exportagdes de uma economiat®,
corresponde ao valor acrescentado produzido num pais e que é alvo de transacdes comerciais a nivel
internacional. Em termos agregados resulta do somatoério do contetdo doméstico incorporado nas
exportacdes de cada setor exportador.

No entanto, o conteido doméstico incorporado nas exportagdes de um setor resulta ndo s6 do valor
acrescentado gerado pelo préprio setor exportador, mas também do contributo de outros setores, sob a
forma de fornecimento de inputs para a producéo do setor exportador. Por outras palavras, 0s setores
exportadores ativam e agregam valor de varios setores, incluindo eles préprios, para produzirem os bens e
Servigos que exportam e, neste contexto, importa perceber de onde vem exatamente esse valor. A origem
setorial do valor acrescentado nacional incorporado nas exportacdes de uma economia, revela por setor,
ndo necessariamente exportador, o seu real contributo para a formacédo de valor acrescentado nacional
incorporado nas exportagdes duma economia. Passamos, portanto, de uma légica de setores
tradicionalmente entendidos por exportadores, usualmente referidos como setores a jusante (downstream)
na cadeia de producgéo, para uma ldgica de setores a montante (upstream), em que o processo produtivo é
basicamente decomposto em etapas/setores, para revelar o valor que cada uma dessas etapas/setores
acrescenta quando a economia no seu todo produz bens e servigcos para exportacao, independentemente
do setor que, em Ultima andlise, agrega e emite diretamente para o exterior, o conteddo que foi
acrescentado nesse processo.

No contexto das cadeias de valor globais, o conteido doméstico incorporado nas exportagbes de uma
economia, pode ter duas finalidades. Ou sai para integrar outro ciclo de produ¢éo externo, ou sai como
output final para consumo externo. Se alterarmos a nossa logica para um sistema de decomposicdo do
valor acrescentado incorporado por unidade de consumo final alocando simultaneamente, o pais de
consumo desse valor, e o pais/setor de origem desse valor, passamos para a 6tica de contetdo doméstico

% De referir que as medidas de comércio internacional em valor acrescentado que utilizamos no estudo estdo numa l6gica de rendimento
doméstico e ndo rendimento nacional. Portanto, mesmo quando utilizamos a expressédo valor acrescentado nacional, referimo-nos ao
rendimento doméstico.

10 Neste trabalho o conceito de “valor acrescentado doméstico incorporado nas exportagdes” que aqui apresentamos corresponde ao do
indicador com 0 mesmo nome que utilizamos da Base de Dados TiVA da OCDE. Koopman et al. (2012) também utilizam um conceito de
“valor acrescentado doméstico incorporado nas exportacdes”, mas apesar da mesma designagéo, a correspondéncia entre os dois, s6 é
possivel a um nivel agregado. Ao nivel desagregado, Koopman et al. (2012) continuam a utilizar este conceito para apresentar por sector
aquilo que grosso modo a Base de Dados TiVA fornece através da “origem sectorial do valor acrescentado nacional incorporado nas
exportacdes”.
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incorporado na procura final. Por sua vez, esta procura final pode ser doméstica ou externa, consoante seja

efetuada por agentes economicos residentes ou ndo-residentes, respetivamente.

Neste contexto, o conteido doméstico incorporado na procura final externa, em particular, apresenta por
setor (amontante / upstream), ndo necessariamente exportador, o seu contributo individual para a formacéo
de valor acrescentado nacional incorporado nas exporta¢cdes duma economia, ativado especificamente pela
procura final de néo residentes. Como tal, permite-nos perceber como é que um determinado setor esta
orientado para a procura final externa, mesmo quando ndo existe uma relacéo de troca internacional direta

entre as partes, e pode, portanto, ser interpretada como “exportagbes de valor acrescentado”.

As exportacOes de valor acrescentado sdo, portanto, um conceito liquido (Koopman et al., 2012), que regista
o valor acrescentado produzido num pais e consumido noutro, eliminando totalmente o efeito de dupla
contagem. Logo, no nosso caso, em termos agregados, € um subconjunto do valor acrescentado doméstico
incorporado nas exportacdes, uma vez que exclui a componente de valor acrescentado nacional
reimportada, isto &, que apos ter sido enviada para fora do pais sob a forma de inputs intermédios, regressa
ao pais para consumo final doméstico. Ja ao nivel setorial, o conceito de contelido doméstico incorporado
na procura final externa ou exportagfes de valor acrescentado aproxima-se bastante da légica da origem
setorial do valor acrescentado nacional incorporado nas exportacdes de uma economia, com algumas
pequenas diferencas. Grosso modo, podemos dizer que essas diferencas entre ambos o0s conceitos seriam
nulas se toda a exportacdo se referisse a bens de consumo final e fosse para consumo final externo.

No caso de Portugal, os valores na 6tica da origem setorial do conteldo doméstico incorporado nas
exportacdes e na 6tica do conteddo doméstico dirigido a procura final externa séo praticamente coincidentes
(99%), o que sugere que 99% do contributo de cada setor para a formacao de valor acrescentado nacional

incorporado nas exportacdes se destina a satisfagéo da procura final externa.

Para facilitar a exposigdo, recorre-se a um exemplo: o caso do setor automével em Portugal. De acordo
com os dados da OCDE, em 2011, apenas 43,3% do valor bruto das exportacdes portuguesas deste setor
correspondem a valor acrescentado nacional, também denominado conteido doméstico das exportacoes.
Mas é incorreto assumir que o setor automovel é responsavel pela formacéo da totalidade do valor
acrescentado nacional que incorpora na sua exportacéo. Na realidade, ele é apenas um setor, cuja atividade
exportadora resulta na agregacao de valor e este valor pode, ele proprio, através desta base de dados, ser
decomposto numa soma de contributos (domésticos) de varios setores satélite a atividade exportadora do
setor automovel. Assim sendo, dos 43,3% de conteddo doméstico incorporado nas exportacdes
portuguesas do setor automovel, 17,93 p.p. tém origem no préprio setor; 0,8 p.p. tém origem no setor
“C17T19 - Téxteis, vestuario e calgado”, provavelmente associado a utilizagdo do couro e tecidos para o
interior dos veiculos; 0,76 p.p. tém origem no setor “C25 - Borracha e plasticos”, provavelmente associado
a utilizacao destes materiais transformados em pneus, tabliers; etc.. Em suma, podemos dizer que cada
setor contribui para o comércio internacional e a economia em geral de duas maneiras. A primeira,
diretamente através da sua atividade exportadora e, a segunda, indiretamente como atividade de suporte
para as exportagfes de setores agregantes. Retomando novamente o exemplo do setor automovel (setores
a jusante / downstream), a sua importancia econdmica deve ser percebida ndo s6 pela sua atividade
exportadora, mas também pelo efeito de arrasto sobre outros setores da economia nas suas varias
dimensbes (VAB, emprego, etc.). No caso dos setores satélite a atividade exportadora (setores a montante
/ upstream), a sua importancia econdmica deve ser reconhecida, pois ainda que possam ndo assumir um
papel de destaque em termos de comércio internacional direto, sdo parte integrante da cadeia de valor, a
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sua atividade esta, portanto, intimamente ligada a exportagdo e o seu desempenho afeta a capacidade (e
qualidade) exportadora nacional.

Essencialmente, estas estatisticas desafiam o conceito de setores tradicionalmente entendidos como
exportadores, para revelar que potencialmente todos os setores geram output que é exportado, direta ou

indiretamente.

Do nosso ponto de vista, ambas as abordagens setoriais apresentadas acima sdo importantes,
complementares e, portanto, necessarias para analisar a dinamica do padrdo de especializacdo do
comeércio internacional portugués, no contexto da sua participagdo nas CVGs.

Neste sentido, utilizando extensivamente o tradicional indice de Balassa (equagéo 1), a andlise é suportada,
para efeitos de calculo, em trés tipos de fluxos, nomeadamente o valor bruto das exportacdes
(IVCR_EXGR), o contetido doméstico incorporado nas exportacdes (IVCR_EXGR_DVA) e o contelido
doméstico dirigido a procura final externa (IVCR_FFD_DVA). A andlise empirica tem por base os dados da
OCDE-OMC (Trade in Value Added — TiVA), no periodo 1995-2011, com uma desagregacao por 26 setores
de bens e servi¢os da classificagdo ISIC (rev.3).

Confrontando as diferencgas entre as trés versdes, o objetivo é duplo. Primeiro, pretende-se verificar até que
ponto o valor bruto das exportagées sobrestima o IVCR do setor por compara¢cdo ao mesmo indicador
utilizando o valor acrescentado nacional incorporado nas exportagdes!! (IVCR_EXGR_DVA).
Posteriormente, seguindo a abordagem de Koopman et al. (2012) e Timmer et al. (2013), considera-se
também o IVCR do mesmo setor na perspetiva do seu contributo individual, como atividade de suporte para
as exportagdes da economia, isto €, quando utilizado como parte integrante em cadeias de valor. Pode
acontecer que a vantagem comparativa de um setor se revele, ndo em termos de comércio internacional,
como setor exportador (setores a jusante / downstream), mas sim, na vertente de etapa/segmento do
processo produtivo, como input (setores a montante / upstream) de (todos 0s) setores exportadores (setores
a jusante / downstream) na economia, conforme referido anteriormente. De salientar, no entanto, que no
NOSso caso, atentaremos apenas no contributo individual de cada setor ativado para a produgéo de Bens e
Servigos para consumo final externo (IVCR_FFD_DVA) 12,

u Koopman et al. (2012) utilizam também o valor acrescentado nacional incorporado nas exportacdes para fazer esta verificagdo, mas
como ja referimos na nota 10, o seu conceito de valor acrescentado doméstico incorporado nas exportagdes tem inerente uma l6gica
sectorial que identifica a origem do conteido doméstico incorporado nas exporta¢des totais da economia e ndo uma légica de setores
exportadores (downstream) como fazemos aqui neste primeiro ponto. Posteriormente na Tabela A.1.a apresentamos o célculo do IVCR
com base numa légica de origem sectorial do conteido doméstico incorporado nas exportagdes.

12 Neste estudo utilizamos somente a parte do rendimento doméstico da cadeia de valor , desagregado por sector de proveniencia desse
valor, que ndo regressa a Portugal para consumo final doméstico, para que a varidvel seja concordante com as variaveis explicativas
(determinantes) que utilizamos no exercicio econométrico que se segue. Como ja foi referido, no caso de Portugal, devido a reduzida
dimens&o do seu mercado doméstico, 99% do “GVC income” tal como definido por Timmer et al. (2013) é para satisfacdo da procura final
externa. Ainda assim, tendo em conta: (i) que estamos a comparar a importancia relativa de um sector para Portugal com a importancia
relativa do mesmo sector para a média mundial; (ii) que o mercado doméstico é de pequena dimens&o para Portugal, mas ndo para outros
paises que utilizamos no agregado “Mundo”, e (iii) que como ja referimos, a abordagem pela procura final (“GVC Income”) é proxima da
abordagem da origem sectorial do conteddo doméstico incorporado nas exportacdes, utilizamos esta Ultima para testar se o facto de
estarmos a ignorar a parte do rendimento doméstico da cadeia de valor que regressa ao pais para consumo final doméstico constitui um
problema no nosso caso ou se de facto a medida que decidimos utilizar pelas raz6es expostas serve de proxy ao nosso objectivo.
Apresentamos em apéndice (Tabela A.1.a) a comparagdo dos valores do IVCR calculados a partir do contetdo doméstico dirigido a
procura final externa (IVCR_FFD_DVA) e da origem sectorial do contetdo doméstico incorporado nas exportacdes (IVCR_Origin_DVA).
Concluimos que, no caso de Portugal, a especializagdo produtiva no contexto da sua participagdo nas CVGs é coincidente com as duas
abordagens.
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Finalmente, adotando a varidvel IVCR_FFD_DVA como varidvel dependente, far-se-4& um exercicio
empirico exploratério com o objetivo de testar a validade da teoria classica e neoclassica das vantagens
comparativas aplicada a economia portuguesa no contexto da sua participagdo nas CVGs, no periodo 1995-
2011, através da estimagdo em painel por recurso ao método dos Minimos Quadrados com Variaveis
“Dummy” (LSDV). Esta sec¢do combina os dados anteriores com informagao de uma outra base de dados
da OCDE, designada Trade in Employment — TiM, para 0 mesmo periodo e desagregacao de setores. Esta
base de dados apresenta-se como uma extensdo da primeira e fornece informacdo sobre o emprego
associado as CVGs.

4. Resultados e Respetiva Andlise

Esta sec¢do encontra-se estruturada em duas subsecgdes, da seguinte forma. Na subsecgéo 4.1 procede-
se ao célculo do IVCR de Portugal com base em trés tipos de fluxos por setores de atividade, para o periodo
1995-2011, com o objetivo de: (i) identificar a estrutura setorial e a evolu¢éo das vantagens comparativas
reveladas; (ii) compreender o impacto da discrepancia entre as estatisticas convencionais do comércio
internacional e as estatisticas em valor acrescentado nacional na determinagcdo da capacidade e
especializacdo produtiva portuguesa. A subsecgéo 4.2 discute a validade da teoria classica e neoclassica
das vantagens comparativas no contexto das CVGs.

4.1. Padrado de Especializacdo do Comércio Portugués no Contexto das CVGs

As vantagens comparativas ndo séo estanques, podem ser construidas (ou destruidas) ao longo do tempo.
O proprio processo de abertura comercial implica ajustamentos, ndo sé entre paises, como também dentro
do préprio pais. O argumento é que o comércio internacional permite explorar economias de escala, facilita
spillovers de tecnologia e conhecimento, promove uma maior eficiéncia na aloca¢éo dos recursos e permite,
portanto, aumentar a produtividade do pais com as devidas altera¢gdes no seu padréo de especializacéo.
Mas a abertura comercial ndo é, por si s@, garantia de sucesso. O sucesso € determinado pela qualidade
da politica externa, na definicdo de estratégias adequadas que promovam e agilizem a transformacéo
estrutural desejada. A qualidade e preciséo das estatisticas utilizadas para suportar essas medidas de
politica é fundamental para identificar corretamente os setores de exportacé@o cuja atividade se traduz em

maior crescimento econdémico.

A emergéncia de novos players no comércio mundial, no periodo 1995-2005, como é o caso da China, e
dos paises do Leste Europeu, ndo s6 enfraqueceu as vantagens comparativas de Portugal nos tradicionais
setores de exportagdo portuguesa, intensivos em mao-de-obra pouco qualificada e de baixo custo,
designadamente os téxteis, vestuario e calgado, como reduziu significativamente a atratividade de Portugal
como destino de investimento direto estrangeiro (IDE) dirigido ao setor exportador. A evidéncia empirica
sugere que esta combinacdo desencadeou um choque negativo muito profundo para Portugal (Ledo e
Nogueira, 2014). De acordo com o0 aproveitamento da consequente transformacdo dos padrfes de
vantagens comparativas no contexto da economia global, o ajustamento teria necessariamente de passar

10
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pela contracéo destes setores na economia portuguesa. A resposta de Portugal focou-se em modernizar a
economia, em geral, e os setores tradicionais, em particular com base em trés pilares: apoio nacional de
reconversdo, partilha de conhecimento e benchmarking proativo (OCDE, 2010). Mais recentemente, em
2008, Portugal foi fortemente afetado pela crise financeira global seguida duma crise de divida soberana.
A primeira provocou uma contracdo imediata da procura externa relevante portuguesa, desencadeando
uma forte recessdo. A segunda, acelerada pela primeira, enfraqueceu significativamente e de forma
prolongada a sua procura interna. Num contexto macroeconomico fortemente adverso, a economia
portuguesa orientou-se para a procura final externa, centrando-se nédo sé na diversificacdo de mercados,
como do préprio mix de exportacdo. De acordo com os dados da OCDE, entre 1995 e 2011, o peso das

exportacdes no PIB! aumentou de 29% para 38%.

A Figura A.1 e a Tabela A.1 em Apéndice apresentam a estrutura setorial das vantagens comparativas
reveladas de Portugal com base em trés tipos de fluxos, no periodo 1995-2011.

Partindo do pressuposto que o IVCR é um espelho da pool de recursos e capacidades produtivas de uma
economia, o objetivo de calcular este indicador é, naturalmente, perceber quais sdo 0s setores nacionais
em gue o pais é relativamente mais forte na qualidade de exportador do que o resto do mundo (em termos
médios) (IVCRs>1) e quais aqueles em que é relativamente mais fraco (IVCRs<1), independentemente da

natureza da sua forga ou fraqueza competitiva (dai o termo “Reveladas”).

Entre 1995 e 2011, Portugal aumentou o nimero de setores com vantagem comparativa revelada, conforme
se pode observar na Figura 1.

Figura 1 - NUmero de Setores com Vantagem Comparativa

—IVCR_EXGR -~ IVCR_EXGR_DVA IVCR_FFD_DVA

Mumero de sectores com IVCR>1

1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Fonte: Célculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.

O peso destes setores no total das exportacdes portuguesas também aumentou no periodo considerado.
Em 2011, ultrapassou os 65%, sugerindo uma orientacéo exportadora focada na exploracao das vantagens
comparativas (Figura 2).

13 Exportacdes de Bens e Servigos e PIB a precos base, isto é, precos de mercado subtraidos dos impostos liquidos de subsidios sobre
os produtos. De referir que o PIB a pregos base é igual ao VAB a precos base, na ética da produgéo.

11
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Figura 2 - Evolucdo do Total do Peso dos Setores com Vantagem Comparativa Revelada

no Total das Exportacdes Portuguesas
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Fonte: Célculos proprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.

O aumento do nimero de setores com vantagem comparativa revelada pode sugerir alguma transformagéo
estrutural. Para verificar esta hipétese seguiu-se a metodologia de Ledo e Nogueira (2014), utilizando uma
variante do indice de especializacédo de Krugman (1991), designado por K:

K= 1%/ 0w = (K] Do) @

Num primeiro momento (Tabela 1), utiliza-se a equagéo 3 para calcular a soma da diferenca absoluta das
estruturas setoriais da economia portuguesa entre 1995 (A) e 2011 (B). Quando K=0, as estruturas das
exporta¢des nos dois momentos do tempo sdo iguais entre si, o que significa que ndo houve transformacéo
estrutural. Se, pelo contrario, K=2, a disparidade na estrutura das exporta¢des € maxima.

Tabela 1 — Disparidade na Estrutura Produtiva Portuguesa, 1995 vs 2011

EXGR_DVA | FFD_DVA

K (1995vs 2011) 0.39 | 0.36 0.27

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value
Added (TiVA), December 2016.

Os dados corroboram a existéncia de alguma transformagéo estrutural neste periodo. No entanto, nada se
pode concluir sobre o sentido da transformacéo estrutural.

Quando utilizamos a equacgéo 3 para obter uma medida global da disparidade na estrutura produtiva em
cada um dos anos entre Portugal (A) e o Mundo (B) (Figura 3), percebemos que as estatisticas em valor
bruto das exportagdes sugerem uma diminuicdo da disparidade, isto €, uma convergéncia da estrutura

12
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produtiva portuguesa relativamente a mundial, entre 1997 e 2006, seguida de um aumento da disparidade
até 2010, ao passo que as estatisticas em valor acrescentado nacional, seja o conteido doméstico
incorporado nas exportagdes, ou o conteldo doméstico dirigido a procura final externa, sugerem que a
disparidade aumentou.

Figura 3 — Disparidade na Estrutura Produtiva entre Portugal e o Mundo
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Fonte: Célculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.

Outra forma de avaliar a evolugédo do padrdo de especializagdo produtiva de um determinado pais é olhar
para a distribuigdo do IVCR. Como o IVCR é assimétrico por construgdo, e a assimetria dificulta a analise
da sua distribuicdo, por conveniéncia da nossa andlise, adotamos no resto desta secg¢do a transformacéo
proposta por Dalum et al. (1998), a partir da qual resulta um novo indice, designado indice Simétrico de
Vantagem Comparativa Revelada, doravante assinalado com o sufixo _S:

IVCR; —1

VRS = Jver, 1 )

O indicador assume valores entre -1 e 1. Quando o indice € superior (inferior) a zero revela que o pais tem

vantagem (desvantagem) comparativa, isto €, o pais é relativamente mais forte (fraco) na qualidade de
exportador de um determinado setor do que o resto do mundo (em termos médios).

De acordo com a Figura 4, a distribuicdo moveu-se para a direita, em direcdo a valores mais positivos do
indice, mas tornou-se globalmente mais achatada, o que indica maior disperséo dos valores do IVCR. Outra
caracteristica, percebida pela analise da figura, é a presenca de modas na extremidade da cauda direita da
distribuicéo, sugerindo polarizacédo para valores positivos do indice, isto €, maior concentragdo de setores
com vantagem comparativa.
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Figura 4 — Estimativa da Densidade Kernel do IVCR de Portugal, 1995 vs 2000 vs 2011

— 1995 — 2000 — 2011
@ 9 w |
0 w w
(=D [=0 o
T T T T T T T T T T T T T T
-1 -5 0 5 -1 -5 0 5 1 -1 -5 0 5 1
IVCR_EXGR IVCR_EXGR_DVA IVCR_FFD_DVA

Fonte: Calculos proprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.

Se o objetivo de calcular o IVCR ¢é identificar os setores fortes e fracos de uma economia no contexto do
comeércio internacional, a finalidade de confrontar versdes deste indicador é ver até que ponto essas versoes
contam a mesma histéria ou conduzem a conclusdes diferentes quanto a robustez desses mesmos setores.
Seguindo a metodologia de Brakman e Van Marrewijk (2016), existem quatro possiveis classificagbes de
setores, quando se confrontam as estatisticas tradicionais com as estatisticas em valor acrescentado

nacional, conforme o diagrama na Figura 5:

Figura 5 — Diagrama de Classificagdo de Setores

£
=
=
S
Fraco - Forte = Forte - Forte
(VB - VAN) (VB - VAN)
] IVCR - Valor Bruto
o
Fraco - Fraco Forte - Fraco
(VB - VAN) (VB - VAN)

Fonte: Brakman e Van Marrewijk (2016).

Como temos duas medidas de IVCR baseadas no valor acrescentado, nomeadamente considerando para
efeitos de calculo o conteddo doméstico incorporado nas exportacdes de um setor (IVCR_EXGR_DVA) e o
contetido doméstico dirigido & procura final externa desse setor (IVCR_FFD_DVA), das vérias combinagdes
possiveis que resultam do confronto dos resultados entre as trés versées do IVCR, salientamos cinco

classificacoes:
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Um setor pode ter vantagem comparativa revelada quando se considera o valor bruto das suas exportagées
(IVCR_EXGR), quando se considera o valor acrescentado nacional incorporado nas suas exportacfes
(IVCR_EXGR_DVA) e quando se considera o conteido doméstico dirigido a procura final externa
(IVCR_FFD_DVA). Denomindmo-los como setores Forte-Forte-Forte, pois sdo indiscutivelmente fortes,

independentemente das estatisticas utilizadas para efeitos de célculo.

A situagdo oposta é aquela em que um setor tem desvantagem comparativa revelada independentemente
das estatisticas utilizadas para efeitos de célculo. Denominamo-los como setores Fraco-Fraco-Fraco, pois

sdo indiscutivelmente fracos.

Nos dois casos anteriores, as estatisticas em valor acrescentado nacional, seja de forma amplificada ou
atenuada, apenas confirmam os resultados das estatisticas tradicionais, isto €, apenas corroboram a sua
forca ou fraqueza relativa. A grande mais-valia da utilizagcao da informac&do do comércio internacional em
valor acrescentado € a de identificar os setores em que as estatisticas tradicionais sobrestimam ou
subestimam a sua importancia nacional na qualidade de “exportador” face ao resto do mundo.

Neste contexto, um setor pode ter vantagem comparativa revelada quando se considera o valor bruto das
exportagdes (IVCR_EXGR), mas ter desvantagem comparativa revelada em termos de valor acrescentado
nacional, seja quando se considera o conteddo doméstico incorporado nas suas exportagdes
(IVCR_EXGR_DVA), seja quando se considera o conteido doméstico dirigido a procura final externa
(IVCR_FFD_DVA). Denominamo-los como setores Forte-Fraco-Fraco. A sua forga é de certa forma ficticia,

uma faganha meramente estatistica.

Por seu turno, um setor pode ter desvantagem comparativa revelada quando se considera o valor bruto das
exportagdes (IVCR_EXGR), mas ter vantagem comparativa revelada em termos de valor acrescentado
nacional, seja quando se considera o conteddo doméstico incorporado nas suas exportacdes
(IVCR_EXGR_DVA), seja quando se considera o conteudo doméstico dirigido a procura final externa
(IVCR_FFD_DVA). Denomindmo-los como setores Fraco-Forte-Forte. A sua forca néo é revelada senéo
com a utilizagdo de dados de comércio internacional em termos de valor acrescentado nacional.

Finalmente, um setor pode ter desvantagem comparativa revelada quando se considera o valor bruto das
exportacdes (IVCR_EXGR), quando se considera o conteddo doméstico incorporado nas suas exportacdes
(IVCR_EXGR_DVA), mas ter vantagem comparativa quando se considera o contetido doméstico dirigido &
procura final externa (IVCR_FFD_DVA). Denomindmo-los como setores Fraco-Fraco-Forte. Sdo setores
cuja vantagem comparativa se revela, ndo em termos de comércio internacional, como setor
tradicionalmente entendido por exportador (setores a jusante / downstream) mas sim, como input (setores
a montante / upstream) de (todos 0s) setores exportadores (setores a jusante / downstream) na economia.
Uma vez que o valor que acrescentam neste processo também deve ser encarado como exportacao, esta

decomposicao € essencial para revelar a sua verdadeira orientagdo para o0 mercado externo.
Como nao podemos juntar toda a informacdo num sé diagrama, apresentam-se dois diagramas separados

(Figura 6 a) e b)) que sintetizam a classificacdo dos setores para a economia portuguesa, no ano 2011,

confrontando os resultados do indice de Vantagens Comparativas Reveladas construido com base no valor
bruto das exportacdes e o indice de Vantagens Comparativas Reveladas construido com base em cada

14 Complementarmente, veja-se também Tabela A.1 em Apéndice para descritivos dos setores.
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uma das duas medidas de VAN. Adicionalmente, a representacao grafica procura ainda associar a cada
setor a sua importancia relativa no total das exportagdes portuguesas utilizando para efeitos de calculo, em

cada um dos graficos, a respetiva medida de valor acrescentado nacional.
Figura 6 - Classificacdo dos Setores Portugueses, 2011

a) IVCR_EXGR versus IVCR_EXGR_DVA
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Fonte: Calculos proprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.
Nota: O tamanho das bolhas corresponde ao peso de cada setor no total das exportacées (VAN), 2011.

16



Gabinete de Estratégia e Estudos

Em 2011, existem 12 setores com classificacdo Forte — Forte — Forte. Sao eles (por ordem decrescente do
valor do IVCR calculado com o valor bruto das exportacfes) os setores “C70 — Atividades Imobiliarias”,
“C26 - Outros produtos minerais ndo metdlicos”, “C17T19 - Téxteis, Vestuario e Calgado”, “C45 -
Construgao”, “C55 — Alojamento e Restauragdo”, “C20T22 - Madeira, Cortica e Papel”, “C25 -Borracha e
Plasticos”, “C60T64 - Transporte, armazenagem e comunicagbes”, “C15T16 - Produtos Alimentares e
Bebidas”, “C28 - Obras de metais”, “C75T95 - Comunidade, Apoio Social e Servigos Pessoais” e “C50T52
- Comércio e Reparagéo”.

De entre estes setores, destacam-se 0s casos em que as estatisticas em valor acrescentado nacional, seja
o contetdo doméstico incorporado nas exportagBes do setor (IVCR_EXGR_DVA), seja o contetdo
domeéstico dirigido & procura final externa do setor (IVCR_FFD_DVA), amplificam o valor da vantagem
comparativa do setor, relativamente a versdo calculada com as estatisticas tradicionais. Dos setores
classificados como Forte-Forte-Forte, existem trés setores nesta situacdo. Sao eles os setores “C17T19 -
Téxteis, Vestuario e Calgado”®, “C75T95 - Comunidade, Apoio Social e Servigos Pessoais” e “C50T52 -
Comeércio e Reparagéo”. A conclusao é que a robustez destes setores se torna ainda mais evidente quando
consideramos as estatisticas em valor acrescentado nacional. No caso especifico dos dois primeiros
setores, a sua forga € inclusivamente mais pronunciada como input de setores tradicionalmente entendidos
por exportadores, ou seja, quando se considera todo o valor que acrescentam quando a economia no seu
todo produz bens e servi¢os para consumo final externo.

A andlise da evolucao temporal (1995-2011) do valor do IVCR, nas suas diferentes versfes, para os setores
classificados como Forte-Forte-Forte (2011), também é bastante informativa. A primeira conclusdo é que a
excecdo do setor “C17T19 - Téxteis, Vestuario e Calgado”, todos os outros apresentam uma trajetoria
essencialmente crescente, com amplificacdo da sua robustez no contexto internacional. A segunda
conclusdo é que nem todos os setores exibem vantagem comparativa revelada em termos histdricos. Elas
foram construidas na janela temporal em questdo. Isto é verdade para os setores “C25 -Borracha e
Plasticos”, “C60T64 - Transporte, armazenagem e comunicag¢des”, “C15T16 - Produtos Alimentares e
Bebidas”, “C28 - Obras de metais” e “C75T95 - Comunidade, Apoio Social e Servigos Pessoais”.

Em 2011, existem 11 setores com classificagdo Fraco — Fraco — Fraco. S8o eles (por ordem decrescente
do valor do IVCR calculado com o valor bruto das exportacbes) os setores "C34T35 - Material de
Transporte", "CO1TO05 - Agricultura”, "C36T37 - Industria Transformadora, nec; Reciclagem", "C27 - Metais
de base", "C73T74 - Investigacdo & Desenvolvimento", "C24 - Quimicos", "C29 - Maquinas e
Equipamentos, nec", "C30T33 - Material Elétrico e Eletronico”, "C71 - Atividades de Aluguer de Maquinas
e Equipamentos", "C72 - Informatica" e "C10T14 - Industria Extrativa".

A andlise da evolugado temporal (1995-2011) do valor do IVCR, nas suas diferentes versdes, para 0s setores
classificados como Fraco — Fraco — Fraco (2011), também é bastante informativa. A principal concluséo é
que nalguns destes setores Portugal ja teve, no passado, vantagem comparativa revelada em pelo menos
uma das versdes calculadas. E o caso dos setores "C34T35 - Material de Transporte”, "CO1T05 -
Agricultura”, "C36T37 - Industria Transformadora, nec; Reciclagem" e "C71 - Atividades de Aluguer de
Maquinas e Equipamentos”.

No caso do setor "CO1TO05 - Agricultura”, a vantagem comparativa foi-se esbatendo ao longo do tempo até
gue em 2006 passou a uma situagdo de desvantagem comparativa. A forca deste setor revelava-se nédo
enquanto setor exportador, mas sim como atividade de suporte a exportacdo da economia, isto &, como
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input de setores tradicionalmente entendidos por exportadores. Curiosamente, prevalece uma trajetéria
ascendente do IVCR calculado com base no valor bruto e no conteldo doméstico incorporado nas

exportacdes deste setor, sugerindo um enfoque crescente na atividade de exportacéo 1°.

Em 2011, existe apenas 1 setor com classificagdo Forte-Fraco-Fraco. Falamos do setor “C23 —
Energéticos”. Portugal tem vindo a assumir um papel crescente enquanto exportador de energéticos, no
entanto, ndo sendo um pais produtor de petréleo, procede a importagdo da matéria-prima associada para
refinagdo e posterior exportacdo. Naturalmente, a matéria-prima importada assume um peso bastante
significativo no total das exportagdes do setor. No entanto, o VAN incorporado nas exportagdes portuguesas
deste setor é, comparativamente ao resto do Mundo, pouco significativo, colocando-o numa situacdo de
desvantagem comparativa no contexto internacional. Esta desvantagem é facilmente percebida se tivermos
em conta que os principais exportadores de energéticos sdo também eles paises produtores. A analise da
evolugcdo temporal (1995-2011) permite perceber que o IVCR calculado com base no valor bruto das
exportacOes deste setor tem vindo a aumentar, sem grande efeito de arrasto no IVCR calculado com base
nas estatisticas em valor acrescentado nacional, seja o conteido doméstico incorporado nas exportaces

do setor (IVCR_EXGR_DVA), seja o conteldo doméstico dirigido a procura final externa do setor
(IVCR_FFD_DVA).

O caso do setor "C34T35 - Material de Transporte" também merece destaque. Em 2011, aparece
classificado como um setor Fraco — Fraco — Fraco, no entanto, Portugal teve vantagem comparativa
revelada neste setor, até 2005, se considerarmos para efeito de céalculo as estatisticas do valor bruto das
exportacdes. Na altura, a semelhanca do que se passa atualmente com o setor “C23 — Energéticos”,
aparecia classificado como um setor falsamente forte, isto €, forte considerando as estatisticas tradicionais,
mas fraco considerando as estatisticas em valor acrescentado nacional (Forte-Fraco-Fraco).

Em 2011, n&o existe nenhum setor com classifica¢@o Fraco — Forte — Forte. No entanto, o setor “C50T52 -
Comércio e Reparacéo” foi, na segunda metade dos anos 90, um setor cuja forca competitiva apenas se
revelava com a utilizagdo de dados de comércio internacional em valor acrescentado nacional (conteido
doméstico incorporado nas exportagfes do setor — IVCR_EXGR_DVA — e contetdo domeéstico dirigido a
procura final externa do setor — IVCR_FFD_DVA). Em 2011, este setor aparece classificado como Forte —

Forte — Forte.

Finalmente, de acordo com a metodologia utilizada, existem, em 2011, apenas dois setores com
classificacao Fraco — Fraco — Forte. S&o eles os setores “C40T41 - Eletricidade, gas e agua” e “C65T67 -
Atividades de Intermediacdo Financeira”. Em ambos os casos, a sua for¢ga ndo se revela enquanto setor
exportador (setores a jusante / downstream), mas sim como atividade de suporte a exportacdo (setores a
montante / upstream), isto &, como input de setores exportadores?®.

15, 16 \rais recentemente, a OCDE avangou com estimativas (nowcast estimates) para estas variaveis cobrindo o periodo 2012 a 2014.

Comparando a especializa¢édo produtiva Portuguesa em 2011 e em 2014 (ver Tabela A.1.b em apéndice), e ainda que néo haja grandes
alteracdes a assinalar, é de referir que:

- 0 sector "CO1TO05 - Agricultura” passa a apresentar vantagem comparativa em 2014 precisamente quando se considera o valor bruto
das exportagfes (IVCR_EXGR) e quando se considera o contetdo doméstico incorporado nas suas exportagdes (IVCR_EXGR_DVA).
Isto significa que em 2014 passa a ser classificado como sector Forte-Forte-Fraco.

- 0 sector “C65T67 - Atividades de Intermediacéo Financeira” perde a vantagem comparativa enquanto sector de suporte a atividade
exportadora em 2014 e passa a ser classificado como sector Fraco-Fraco-Fraco.
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4.2. Determinantes das Vantagens Comparativas Reveladas de Portugal

O processo de integracdo nas CVGs depende fortemente das vantagens comparativas que cada pais
apresenta nestas redes internacionais de produgdo. Mas a medida que as oportunidades de fragmentacao
internacional aumentam, mais partes da cadeia de producdo sdo expostas a concorréncia internacional.
Neste contexto, a especializacdo produtiva assenta menos em produtos e mais em tarefas, etapas ou
segmentos da cadeia (veja-se, por exemplo, Timmer et al., 2013 e De Backer e Miroudot, 2013). Neste novo
formato de concorréncia internacional, sera que as teorias classica e neoclassica do comércio internacional

ainda conseguem explicar a determinag&o das vantagens comparativas?

Com base nos célculos efetuados na seccdo anterior, faremos, nesta seccdo, uma andlise empirica
exploratéria, com o objetivo de testar se as diferencas na produtividade e custos de oportunidade - modelo
de Ricardo - e as diferengas nas dotacgdes relativas de fatores - modelo HOS - conseguem explicar as
vantagens comparativas reveladas de Portugal no contexto da sua participacéo nas CVGs.

A andlise empirica tem por base a seguinte especificagao:

In(IVCR_FFD_DVA);, = B, + B, In(L_FFD);; + B, In(LC_FFD);, +
,83 ln(LP_FFD)lt + €t

(5)

A variavel dependente utilizada corresponde ao indice de Vantagem Comparativa Revelada (IVCR),
calculado na secgao anterior, utilizando para o efeito, os dados relativos ao contelido doméstico dirigido a
procura final externa (IVCR_FFD_DVA). Uma vez que o IVCR € assimétrico por construcdo, a utilizagdo
deste indice como varidvel dependente viola a hipdtese da normalidade do termo de erro. Como tal, e ao
confirmar que o IVCR ndo assume valores zero nos dados originais para nenhum dos setores, recorreu-se
a transformacao logistica para solucionar este problema (veja-se, por exemplo, Hummels e Levinsohn,
1995).

No que diz respeito as variaveis explicativas utilizadas, pretende-se que as mesmas sejam, tanto quanto a
base de dados o permite, proxies das usualmente consideradas na literatura da teoria do comércio

internacional, ou seja,

— Variaveis que captam as vantagens comparativas a la Heckscher-Ohlin-Samuelson:

. L_FFD — Traduz a proporcao de trabalhadores associados a satisfacdo da procura final externa
(FFD_DEM), no total de trabalhadores (EMPN) no setor i do pais j (Portugal). Esta varidvel é uma
aproximacdo aquela que Timmer et al. (2013), referem como emprego nas CVGs'’. O sinal teoricamente
esperado sera positivo, pois uma maior concentragao relativa do emprego afeto as CVGs no setor i favorece

17 como ja foi referido, 99% do conteddo doméstico incorporado nas exportagdes portuguesas € para satisfagéo da procura final externa,
pelo que doravante adotamos a terminologia de emprego nas CVGs para nos referirmos ao emprego afeto a satisfacéo da procura final
externa.
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a especializacéo do pais j nesse setor. Para este efeito testAmos as seguintes especificagfes para esta
variavel:
o Normalizada, pelo mesmo racio para o total da economia do pais j :
L_FFDi;=(FFD_DEMij /EMPNij)/(FFD_DEM j/EMPN j)
o Normalizada, pelo mesmo racio para o mundo no setor i :
gap_L_FFD = (FFD_DEM;/EMPN ;) / (FFD_DEM iaLL /EMPN iaLL)
o IVCR, com dados do emprego nas CVGs:

IVCR_L_ FFD =L _FFDij/L_FFDiaL

— Variaveis que captam as vantagens comparativas a la Ricardo:

. LP_FFD - Traduz a produtividade do fator trabalho afeto as CVGs, no setor i no pais j. O sinal
teoricamente esperado sera positivo ja que o pais j especializar-se-a nos setores em que € relativamente
mais produtivo. Para este efeito testamos vérias especificagfes para esta variavel, nomeadamente:

o Normalizada, pelo mesmo racio para o total da economia do pais j :

Ip_FFD = ( VALUX_FFDDVA_$ij/ FFD_DEMij) / ( VALUX_FFDDVA_$;/ FFD_DEMj)
o Normalizada, pelo mesmo racio para o mundo no setorii:

gap_lp_FFD = (VALUX_FFDDVA_$ij/ FFD_DEM ij) / (VALUX_FFDDVA_$ ia.L/ FFD_DEM iaLL)
o IVCR, com dados da produtividade do trabalho nas CVGs

IVCR_Ip_FFD =Ip_FFDij/Ip_FFDiaLL

. LC_FFD — Traduz o custo (FFD_DLC) por unidade de trabalho (FFD_DEM) afeto as CVGs, no
setor i do pais j. O sinal teoricamente esperado sera negativo, pois o pais j especializar-se-a nos setores
em que apresenta menores custos de oportunidade. Para este efeito testamos as seguintes especifica¢des:
o  Normalizada, pelo mesmo racio para o total da economia do pais j :
lc_FFD = (FFD_DLCi;/ FFD_DEMj)/(FFD_DLC;/FFD_DEM))
o Normalizada, pelo mesmo racio para o0 mundo:
gap_lc_FFD = (FFD_DLC ij/ FFD_DEMj)/ (FFD_DLCia.L/ FFD_DEMaLL)
o IVCR, com dados dos custos por unidade de trabalho nas CVGs:

IVCR_Ic_FFD =Ic_FFDj /lc_FFDiaLL

Cada uma das diferentes especificagfes apresentadas para as variaveis tem como finalidade captar as
possiveis manifestacdes de diferengas que o setor i apresenta em determinado indicador, isto é, as
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diferencas podem manifestar-se internamente, em relagdo a média dos setores na economia do pais j
(Portugal), ou externamente, por comparacao internacional do pais j com a média mundial, diretamente

entre os setores i de cada um deles, ou sob a forma de vantagem comparativa.

As estatisticas descritivas de cada umas das variaveis, assim como a matriz de correlacéo para verificar se
existe uma forte correlacdo entre as variaveis explicativas, encontram-se em Apéndice (Tabela A.3 e A4,

respetivamente).

A metodologia implementada recorre a técnica de dados em painel, utilizando, para o efeito, o software
STATA. O painel é constituido por 26 setores de Bens e Servicos (ISIC Rev.3), para Portugal, no periodo
1995-2011, a que corresponde um total de 442 observacoes.

Chama-se, todavia, a atencdo que com poucas observacdes temporais, como € o caso, 0s resultados
assimptéticos ndo sdo validos, como tal, € necessario ser prudente na andlise dos resultados.

Apesar das limitagdes, utilizando um modelo de efeitos fixos os resultados obtidos s&o apresentados na
Tabela 2 e sugerem que a estrutura setorial das vantagens comparativas reveladas para Portugal obedece

a teoria classica e neoclassica do comércio internacional.

Tabela 2 — Determinantes da Magnitude do IVCR para Portugal no Periodo 1995-2011

Varidvel Dependente: (In) IVCR_FFD_DVA

[11]

{In) L_FFD 0.792 0.
[0.095]*== [0.068]*
(In) lp_FFD 0.709 0.68
[0.039]=== 0.036]*=
(In) lc_FFD 0.31 -0.008
0.118 [0.060]
(In) gap_L_FFD 0.526 0.823
[0.076]**= [0.049]*==
{In) gap_lp_FFD 0.596 0.773
[0.066]*** [0.050]***
{In) gap_lc_FFD 0.296 -0.115
[0.051]*== [0.046]*
(In) IVCR_L_FFD 0.63 0.747
[0.077]%*= [0.038]*==
{In} IVCR_lp_FFD 0.655 0.735
[0.071]*** [0.050]***
{In) IVCR_Ic_FFD 0.214 -0.046
[0.068]** [0.050]
Constant 0.155 0.993 0.789 -0.383 -0.366 0.0223 -0.17 -0.31 0.105 0.977 -1.26 -0.707
[0.055]** [0.050]*** [0.258]** [0.081]*** [0.060]*** [0.041] [0.055]** [0.049]*** [0.034]** [0.118]*** [0.063]*** [0.037]***
R’ 0.94 0.96 0.93 0.93 0.96 0.93 0.94 0.96 0.93 0.98 0.98 0.98
F (p-value) 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Efeitos Fixos Indiv. Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim Sim
# Obs 442 442 442 442 442 442 442 442 442 442 442 442

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016 e Trade in
Employment (TiM), 2016.
Nota: * p<0.05, ** p<0.01, *** p<0.001; Erros padrdo robustos entre parénteses.

Das variaveis testadas, (i) as diferencas na produtividade (Ip_FFD) e na concentracdo do fator trabalho
(L_FFD) apresentam o sinal tedrico esperado e revelaram-se estatisticamente significativas, seja qual for a
sua especificacao; (i) as diferencas nos custos por unidade de trabalho afeto as CVGs (Ic_FFD) apresentam
em todas as especificagdes o sinal tedrico esperado, mas, a exce¢do da segunda especificagdo, ndo sao

significativas do ponto de vista estatistico.

A conclusédo € que a especializacdo portuguesa no contexto das CVGs tende a estar positivamente
associada as diferencas na produtividade (Ip_FFD) e na concentracdo do fator trabalho (L_FFD),
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independentemente da forma como se manifestam estas diferencas, e negativamente associada as
diferencas nos custos por unidade de trabalho afeto as CVGs (Ic_FFD), mas apenas numa das
especificacdes, quando as diferencas se manifestam internacionalmente por comparacédo direta (ao nivel
do setor), entre Portugal e a média mundial.

5. Concluséo

A crescente fragmentacao internacional da atividade produtiva permite que as multinacionais dispersem
geograficamente a sua producdo de forma a absorverem as vantagens especificas de cada regido, mas
coloca um desafio importante as estatisticas de comércio internacional. Conforme explicam Timmer et al.
(2013), o valor bruto das exportacdes que atravessa a fronteira nacional ndo é na sua totalidade rendimento
doméstico e, portanto, torna-se urgente poder avaliar com precisdo o processo de criagdo de valor de cada
pais ao longo das CVGs. A literatura econdmica tem feito enormes progressos neste sentido e o contributo
deste trabalho é exatamente aproveitar a riqueza da informacao recentemente compilada pela OCDE-OMC
(Trade in Value Added — TiVA) para gerar novos entendimentos sobre a dindmica da especializa¢éo
produtiva portuguesa, no contexto das CVGs, no periodo 1995-2011. A andlise é suportada no calculo do
tradicional indice de Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) de Balassa utilizando, para o efeito, trés
tipos de fluxos, no sentido de expor a discrepancia entre as estatisticas convencionais e as estatisticas em
valor acrescentado nacional.

A conclusao é que a utilizacéo das estatisticas em valor acrescentado nacional é de facto muito relevante
do ponto de vista da avalia¢éo das capacidades com que Portugal se apresenta nestas redes. Por um lado,
permite perceber que ha determinados setores, em que contrariamente a informagdo apurada pelo valor
bruto das exportacdes, Portugal ndo tem vantagem comparativa revelada. Por outro lado, mostra que ha
setores cuja vantagem comparativa revelada é amplificada com a utilizagdo das estatisticas em valor
acrescentado. Finalmente, o desvendar do verdadeiro contributo de cada setor para a criagdo de valor
associado & atividade exportadora permite perceber que ha setores/atividades, muitas vezes descurados
do ponto de vista das medidas de politica por falta de informacdo com este alcance, que apesar de néo
serem “fortes” do ponto de vista da exportagdo direta, sdo-no sob a forma de inputs para setores

exportadores, isto €, como parte integrante da cadeia de valor, ou etapa do processo produtivo.

A medida que a fragmentac&o internacional se intensifica, mais partes da cadeia de producéo sdo expostas
a concorréncia internacional. Tendo em conta que o processo de integracéo nas CVGs depende fortemente
das vantagens comparativas que cada pais apresenta nestas redes, o segundo contributo do nosso trabalho
€ discutir a validade da teoria classica e neoclassica para explicar a determinacdo das vantagens
comparativas de Portugal no contexto da sua participagdo nas CVGs.

A conclusdo da nossa analise empirica exploratoria € que a especializa¢do portuguesa no contexto das
CVGs tende a estar positivamente associada as diferencas na produtividade (Ip_FFD) e na concentracdo
do fator trabalho (L_FFD), independentemente da forma como se manifestam estas diferencas, e
negativamente associada as diferen¢as nos custos por unidade de trabalho afeto as CVGs (Ic_FFD), mas
apenas numa das especificagdes, quando as diferencas se manifestam internacionalmente por comparagao
direta (ao nivel do setor), entre Portugal e a média mundial.
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Tabela A.1 - indice de Vantagens Comparativas Reveladas (IVCR) setorial (ISIC Rev. 3) para a Economia Portuguesa

CO1TOS Agricultura

C10T14 Inddstria Extrativa

C15T16 Prod. Aliment. e Bebidas

C17T19 Téxteis, Vest. e Calgado

c20722 Madeira, Cortigca e Papel

Cc23 Energéticos

c24 Quimicos

c2s Borracha e Plasticos

C26 Outr. minérios ndo metal.

c27 Metais de base

c28 Obras de metais

c29 Maquinas e Equip., nec

C30T33 Mat. Elétrico e Eletrénico

C34T35 Mat. de Transporte

C36T37 Ind. Transf. n.e.; Reciclagem

C40T41 Eletricidd, gés e dgua

Cc4as Construcdo

C50T52 Comércio e Reparacdo

C55 Alojamento e Restauragdo

C60T64 Transp., armaz. e comunic.

CB5T67 Atividades de Intermediagio Financeira
c70 Atividades Imobilidrias

Cc71 Atividades de Aluguer de Maquinas e Equip.
Cc72 Informatica

C73T74 1&D

C75T95 Comunidd, Apoio Soc.e Serv. Pess.
Memorandum:

C€10T41 Total da Inddstria

C15T37 Total da Indistria Transformadora

CA5T95 Total do Setor de Servigos incl. Construgdo
C50T74 Total dos Servigos do setor empresarial Privado
CF0T74 Atividades Imob., Serv. s Empresas e de aluguer

A. Apéndice
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0.49
0.10
0.94
3.99
1.98
0.78
0.52
0.92
2.46
0.45
0.90
0.47
0.81
1.18
0.87
0.35
1.39
0.94
2.01
0.86
0.78
2.80
1.01
0.37
0.32
0.53

1.05
1.11
0.93
0.94
0.65

0.55
0.11
1.00
4.30
2.13
0.46
0.51
0.90
2.67
0.49
0.86
0.43
0.70
0.82
0.93
0.38
1.51
1.02
2.10
0.99
0.92
3.14
1.13
0.43
0.35
0.60

1.00
1.06
1.02
1.04
0.73

1.42
0.24
0.72
4.49
1.46
0.02
0.58
0.85
2.67
0.60
0.76
0.43
0.60
0.49
1.07
1.08
1.28
1.11
1.84
1.08
1.18
1.05
0.87
0.45
0.75
0.83

0.90
0.97
1.05
1.07
0.80

0.62
0.12
1.24
4.26
2.15
0.80
0.49
1.02
2.66
0.56
1.08
0.56
0.60
1.03
0.90
0.50
1.29
1.01
2.30
0.99
0.71
2.93
0.82
0.35
0.34
0.67

1.02
1.08
0.99
1.00
0.62

0.67
0.11
1.27
4.50
2.26
0.19
0.49
1.02
2.25
0.45
1.02
0.52
0.56
0.78
0.85
0.43
1.32
1.07
2.34
1.12
0.84
3.25
0.89
0.39
0.38
0.73

0.96
1.04
1.08
1.09
0.70

1.33
0.16
1.05
4.50
1.65
0.09
0.46
0.84
2.58
0.54
0.91
0.52
0.50
0.76
0.88
0.98
1.57
1.10
212
1.15
1.20
1.11
0.81
0.39
0.73
1.05

0.88
0.99
1.08
1.08
0.78

0.89
0.16
1.30
3.35
2.17
0.90
0.54
1.35
3.22
0.63
1.36
0.59
0.67
1.00
1.11
0.67
1.86
1.05
2.46
1.23
0.30
3.00
0.66
0.36
0.50
0.70

0.98
1.06
1.04
1.04
0.67

0.95
0.15
1.34
3.67
2.26
0.32
0.53
1.30
3.12
0.52
1.28
0.55
0.61
0.75
1.11
0.64
1.97
1.13
2.57
1.35
0.37
3.35
0.74
0.41
0.55
0.78

0.93
1.02
1.12
1.13
0.75

1.15
0.16
1.22
3.94
1.72
0.31
0.47
0.99
2.88
0.50
1.02
0.57
0.48
0.72
1.21
1.10
1.97
1.15
242
1.27
1.14
1.08
0.75
0.41
0.78
1.07

0.83
0.97
1.13
1.12
0.79

0.87
0.16
1.41
2.78
2.62
1.09
0.59
1.76
3.20
0.71
1.38
0.57
0.523
0.96
0.77
0.35
2.75
1.10
2.63
1.54
0.26
3.40
0.52
0.41
0.65
1.22

0.92
1.02
1.17
1.14
0.74

2011

0.86
0.12
1.41
2.89
2.73
0.27
0.56
1.73
3.09
0.78
1.47
0.56
0.49
0.72
0.76
0.34
2.98
1.17
2.72
1.68
0.32
3.83
0.57
0.50
0.71
1.34

0.85
0.97
1.26
1.23
0.84

0.13
1.39
3.36
1.85
0.18
0.42
1.18
3.11
0.46
1.21
0.60
0.40
0.60
0.82
1.51
2.16
1.17
2.21
1.45
1.03
1.24
0.97
0.62
0.91
1.69

0.75
0.89
1.23
1.18
0.94

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.

Nota: Para o célculo do IVCR, o agregado “Mundo” é composto por todos os paises que constam da base de dados da OCDE (35 paises da OCDE e 28 paises ndo OCDE, num total de 63

paises). De acordo com a OCDE corresponde a mais de 95% do PIB Mundial.
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Tabela A.1.a — Comparacao do IVCR com base nos dados do Conteido Doméstico incorporado na Procura Final Externa (FFD_DVA) e
nos dados da Origem Setorial do Contetdo Doméstico incorporado nas Exportagfes (Origin_DVA)

FFD_DwvA |origin_DVvA | FFD_DwA |oOrigin_DwvA | FFD_DVA | Origin_DvA | FFD_DWVA

COLTOS Agricultura 1.42 1.44 1.33 1.26 1.15 1.17 0.80 0.81
CloT14 Inddstria Extrativa 0.24 0.24 0.16 o.16 0.16 o.16 0.13 0.13
C15T16e Prod. Aliment. e Bebidas .72 0.73 1.05 1.07 1.22 1.24 1.29 1.41
C17T1S Téxteis, Vest. e Calgado 4.49 4.54 4.50 4.55 3.94 3.98 3.36 3.40
C20T22 Madeira, Cortica e Papel 1.46 1.46 1.65 1.64 1.72 1.70 1.85 1.84
C23 Energéticos .02 o.02 0.09 0.09 0.31 0.32 0.18 0.18
C24 Quimicos 0.58 0.57 0.46 0.4 .47 0.4 0.42 0.42
c25 Borracha e Plasticos 0.85 0.85 0.84 0.82 0.99 0.98 1.18 1.17
C26 Outr. minérios ndo metal. 2.67 2.67 2.58 2.58 2.88 2.89 3.11 3.10
27 Metais de base 0.66 0.65 0.54 0.54 .50 .50 0.46 0.4
c28 Obras de metais 0.76 0.75 0.91 0.89 1.02 1.00 1.21 1.20
29 Maguinas e Equip., nec 0.43 0.43 0.52 0.53 0.57 0.57 0.60 o.e0
C3I0T33 Mat. Elétrico e Eletrdonico 0.60 0.59 .50 o.50 0.48 0.48 0.40 0.39
C34T35 Mat. de Transporte 0.49 0.48 0.76 o.74 .72 o722 0.60 o.e0
C3I6T37 Ind. Transf. m.e.; Reciclagem 1.07 1.08 0.88 0.89 1.21 1.22 0.82 0.82
CA0TAL Eletricidd, gas e agua 1.08 1.08 0.98 0.99 1.10 1.10 1.51 1.50
Cas Construglo 1.28 1.29 1.57 1.59 1.97 1.98 2.16 2.17
CooTS2 Comércio e Reparagio 1.11 1.11 1.10 1.10 1.15 1.15 1.17 1.17
C55 Alojamento e Restauracgdo 1.84 1.87 2.12 217 2.42 2.45 2.21 2.24
Ce0Tod Transp., armaz. e comumnic. 1.08 1.09 1.15 1.16 1.27 1.28 1.45 1.45
Ces5T67 Atividades de Intermediagio Financeira 1.18 1.18 1.20 1.20 1.14 1.14 1.03 1.03
Lo ] Atividades Imobilidrias 1.05 1.05 1.11 1.12 1.08 1.08 1.24 1.24
C71L Atividades de Aluguer de Maguinas e Equip. 0.87 0.87 0.81 0.81 0.75 0.74 0.97 0.97
72 Informatica 0.45 0.45 0.39 0.39 .41 042 0.62 o.62
C73T74 18D 0.75 0.74 0.73 0.7z 0.78 o.77 0.91 .90
C75T9S Comunidd, Apoio Soc.e Serv. Pess. 0.83 0.83 1.05 1.05 1.07 1.07 1.69 1.70
Memorandum:
C10T4a1 Total da Inddastria 0.90 0.90 0.88 0.88 0.83 0.82 0.75 0.74
C15T37 Total da Indastria Transformadora 0.97 0.96 0.99 0.98 0.97 0.96 0.89 0.88
CA5ToS Total do Setor de Servigos incl. Construcdo 1.05 1.06 1.08 1.08 1.13 1.13 1.23 1.23
C50T74 Total dos Servigos do setor empresarial Privado 1.07 1.07 1.08 1.08 1.12 1.12 1.18 1.18
CFOT74 Atividades Imob., Serv. as Empresas e de aluguer 0.80 0.80 0.78 0.78 0.79 0.79 0.94 0.93

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016 e OCDE - Trade in Value Added (TiVA): Origin of value added in gross exports,
December 2016.

Nota: Para o célculo do IVCR, o agregado “Mundo” é composto por todos os paises que constam da base de dados da OCDE (35 paises da OCDE e 28 paises ndo O CDE, num total de
63 paises). De acordo com a OCDE corresponde a mais de 95% do PIB Mundial.

28



Gabinete de Estratégia e Estudos

Tabela A.1.b — Actualizacdo da Tabela A.1 com a divulgacao das estimativas para 2014

2011 2014
EXGR_DVA| FFD_DVA - EXGR_DVA| FFD_DVA

Co1TOS Agricultura 0.87 0.86 1.01 1.01 0.90
C10T14 Industria Extrativa 0.16 0.12 0.13 0.17 0.13 0.13
C15T16 Prod. Aliment. e Bebidas 1.41 1.41 1.39 1.59 1.58 1.57
C17T19 Téxteis, Vest. e Calgado 2.78 2.89 3.36 2.56 2.60 3.16
caoTaz2 Madeira, Cortica e Papel 2.62 2.73 1.85 2.62 2.66 1.70
c23 Energéticos 1.09 0.27 0.18 1.33 0.29 0.12
c24 Quimicos 0.59 0.56 0.42 0.56 0.53 0.39
Cc25 Borracha e Plasticos 1.76 1.73 1.18 1.71 1.65 1.18
c26 Outr. minérios ndo metal. 3.20 3.09 3.11 3.50 3.35 3.19
ca7 Metais de base 0.71 0.78 0.46 0.62 0.69 0.43
c28 Obras de metais 1.38 1.47 1.21 1.60 1.66 1.34
c29 Magquinas e Equip., nec 0.57 0.56 0.60 0.58 0.58 0.67
C30T33 Mat. Elétrico e Eletrdnico 0.53 0.49 0.40 0.46 0.42 0.35
C34T35 Mat. de Transporte 0.96 0.72 0.60 0.75 0.59 0.50
C36T37 Ind. Transf. n.e.; Reciclagem 0.77 0.76 0.82 0.90 0.86 0.90
C40T41 Eletricidd, gés e dgua 0.35 0.34 1.51 0.55 0.58 1.64
Ccas Construgdo 2.75 2.98 2.16 2.11 2.34 1.94
C50T52 Comércio e Reparagdo 1.10 1.17 1.17 1.04 1.11 1.16
C55 Alojamento e Restauragio 2.63 2.72 2.21 2.69 2.78 2.24
Co0Ted Transp., armaz. e comunic. 1.54 1.68 1.45 1.45 1.57 1.34
CB5Te7 Atividades de Intermediacdo Financeira 0.26 0.32 1.03 0.22 0.27 0.81
Cc70 Atividades Imobiliarias 3.40 3.83 1.24 3.83 4.33 1.31
Cc71 Atividades de Aluguer de Maquinas e Equip. 0.52 0.57 0.97 0.40 0.45 0.79
Cc72 Informatica 0.41 0.50 0.62 0.54 0.68 0.69
C73T74 1&D 0.65 0.71 0.91 0.69 0.75 0.92
C75795 Comunidd, Apoio Soc.e Serv. Pess. 1.22 1.34 1.69 1.83 2.04 1.97
Memorandum:

C10T41 Total da Inddstria 0.92 0.85 0.75 0.93 0.85 0.77
C15T37 Total da Indistria Transformadora 1.02 0.97 0.89 1.01 0.96 0.88
C45T95 Total do Setor de Servigos incl. Construcdo 1.17 1.26 1.23 1.15 1.24 1.20
C50T74 Total dos Servigos do setor empresarial Privado 1.14 1.23 1.18 1.10 1.18 1.13
C70T74 Atividades Imob., Serv. as Empresas e de aluguer 0.74 0.84 0.94 0.78 0.89 0.95

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016 e OCDE - Trade in
Value Added (TiVA) Nowcast Estimates.

Nota: Para o calculo do IVCR 2014, o agregado “Mundo” é composto por apenas 59 dos 63 paises utilizados para o célculo do
IVCR 2011. Exclui, portanto Malta, Chipre, Leténia e Brunei.
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Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.
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Figura A.1 - Evolucéo dos IVCRs por Setor de Atividade (ISIC Rev. 3) no Periodo 1995-2011
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Tabela A.2 - Estatisticas Descritivas do IVCR de Portugal

1995-2011
IVCR_EXGR IVCR_EXGR_DVA IVCR_FFD_DVA

1995 0.87 399 0.89 1395 011 1.13 0.98 1395 0.02 0.86 4.49

19% 011 108 084 418 0.9 19% 011 112 0.89 443 0.98 19%¢ 0.09 1.09 0.89 4.68 0.89
199y 011 108 079 415 091 199y 012 112 086 4.38 0.99 1967 011 1.08 0.87 442 0.86
1938 012 107 0.82 4.1 0.91 19%& 013 111 0.82 4.3 0.98 19%& 0.24 1.08 0.87 428 0.84
1999 012 108 083 425  0.93 1999 011 1.09 0.82  4.59 1 1999 0.1 1.09 0.89 4.89 0.9
2000 012 115 086 426 096 2000 011 114 0.85 4.5 1.01 2000 009 111 0.95 4.5 0.89
2001 012 114 0.89 416 0.97 2001 012 114 085 438 1.03 2001 008 111 0.9 446  0.88
2002 012 114 086 399 094 2002 011 115 081 4.3 1.01 2002 0.06 1.12 0.97 4.6 0.91
2003 011 1i1e 093 3.6 0.92 2003 011 117 0.7y 409 0.899 2003 008 114 1.03  4.43 0.9
2004 015 122 094 361 094 2004 014 1,22 0.81 392 101 2004 016 116 104 421 0.88
2005 01 123 095 335 091 2005 015 124 0.86 367 099 2005 0.1 117 107 354 0.4
2006 019 1.28 1 3.18 0.9 2006 018 129 091 361 0.99 2006 019 119 1.0 3.58 0.82
2007  0.23 134 096 342 099 2007 0.2 1.35 054 362 106 2007 0.2 1.2 1.02  3.65 0.B8
2008 0.2 1.23 0591 354 099 2008 0.1 1.34 085 355 106 2008 014 1,22 106 3.62 0.88
2009 018 131 096 354 0.98 2009 0.1 129 0.87 344 1.02 2009 011 116  1.02 3.36  0.82
2010 0.19 1.33 1 3.4 1 2000 015 1.33 088 379 106 2010 0.16 1.2 1.06 3.3 0.81
2011 016 1.32 1.03 3.4 0.98 2011 012 1.33 0.82 3.83 106 2011 013 1.21 1.1 3.36 0.82

Fonte: Calculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016.
d.p.: desvio padréo.
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Tabela A.3 - Estatisticas Descritivas das Variaveis do Modelo da Anélise Empirica

1995-2011
(In) IVCR_FFD_DVA 3.7 -0.12 -0.01 1.55 0.76 5.24 a2 17
{In) L_FFD -2.01 0.22 0.33 1.27 0.76 3.28 442 17
(In) Ip_FFD -1.48 0.37 0.12 3.3 0.9 1.78 412 17
(In) Ic_FFD -2.31 0.24 0.25 2.37 0.69 1.67 442 17
(In) gap_L_FFD -0.58 0.41 0.47 1.36 0.37 1.93 442 17
(In) gap_lp_FFD -1.85 0.2 0.21 1.27 0.45 3.12 442 17
(In) gap_lc_FFD -0.62 0.29 0.27 1.8 0.45 2.42 442 17
(In) IVCR_L_FFD -1.19 -0.09 -0.02 0.81 0.38 2.00 442 17
(In) IVCR_lp_FFD -1.96 0.04 0.07 112 0.44 3.09 442 17
(In) IVCR_Ic_FFD -0.73 0.03 -0.03 1.70 0.43 2.43 442 17

Fonte: Célculos préprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016 e OCDE — Trade in Employment (TiM), 2016.
N: nimero de observagdes; T: nimero de anos.
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1995-2011
(In) (In) (In) (In) (In) (In) (In) (In) (In) (In)

IVCR_FFD_DVA L_FFD Ip_FFD lc_FFD gap L FFD | gap_lp FFD | gap_lc FFD | IVCR_L FFD | IVCR_lp_FFD | IVCR_Ic_FFD
(In) IVCR_FFD_DVA 1
(In) L_FFD -0.1993 1
(In} Ip_FFD -0.2616 -0.1807 1
(In} lc_FFD -0.4421 0.0381 0.6987 1
{In} gap_L_FFD 0.2516 0.3634 -0.197 -0.3447 1
{In} gap_lp_FFD 0.4382 -0.3967 0.1523 -0.1685 -0.2765 1
{In} gap_lc_FFD 0.0072 -0.1784 0.0733 0.1673 -0.3768 0.6298 1
{In} IVCR_L_FFD 0.2625 0.3725 -0.1891 -0.3445 0.9688 -0.2195 -0.3081 1
{In} IVCR_lp_FFD 0.4309 -0.4162 0.1529 -0.1707 -0.2706 0.9794 0.5924 -0.2573 1
{In} IVCR_Ic_FFD -0.0125 -0.2057 0.0747 0.1798 -0.3786 0.5738 0.9468 -0.3856 0.6018 1

Fonte: Calculos proprios, com base nos dados da OCDE - Trade in Value Added (TiVA), December 2016 e OCDE — Trade in Employment (TiM), 2016.
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